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Importanta unei solutii ERP

complet integrate
pentru IMM-urile cu crestere rapida

“Primul contact cu firma CRIsoft a avut loc in urm& cu trei ani. Incd de atunci am simtit nevoia unui control mai bun al activit&tii firmei noastre
n ceea ce priveste gestionarea furnizorilor, a stocurilor si a clientilor. insd, in urma analizei efectuate in acel moment am stabilit fmpreun3 cu
consultantii CRIsoft ca nu suntem pregatiti pentru implementarea unui sistem ERP. A urmat perioada 2005-2007 de pregatire din punct de vedere
al personalului, bazei logistice si financiare. In vara acestui an, in urma unui proces solicitant de analiz3 si reconfigurare a activitatii noastre,
am reusit implementarea ERP-ului CROS. n acest fel am trecut de la un sistem n care doar constatam ce s-a intamplat,
la unul in care putem actiona n timp real si chiar putem previziona. Rezultatele au aparut inca din prima luna.

n concluzie, pentru MARICON acesta a fost un pas absolut necesar in procesul de dezvoltare"”.

Necesitatea existentei unui sistem software inte-
grat in cadrul IMM-urilor se constatd in momentul
n care acestea trebuie sa se concentreze asupra
extinderii si cresterii volumului de activitate, dar

n acelasi timp trebuie sa raspunda clientilor si po-

tentialilor clienti cu aceeasi promptitudine.

Alegerea solutiei ERP potrivite este un proces
dificil, deoarece acesta trebuie sa raspunda cat
mai bine nu doar cerintelor de moment ale com-
paniei ci si celor viitoare. Este foarte important
modul in care solutia software integraza auto-
matizeaza si optimizeaza procesele din cadrul
companiei, dar in acelasi timp este esential ca
furnizorul solutiei software sa ofere si o abor-
dare de proiect capabila sa raspunda nevoilor si
exigentelor IMM-urilor aflate in crestere.

CRIsoft va propune o familie de produse software
si servicii de consultanta care sa va ajute sa
reduceti nu doar efortul, ci si cheltuielile nece-
sare unui control permanent. Utilizandu-le veti
reusi sa eficientizati si sa controlati mult mai
bine procesele desfasurate in compania dum-
neavoastra.

Cei 15 ani de dezvoltare a solutiilor software inte-
grate CROS (CRIsoft Organization Server), folo-
sind infrastructura tehnologica de varf - ORACLE,
ne recomanda ca o solutie viabild pentru viitor.
Specialistii nostri va vor sta la dispozitie pe toata
durata implementarii, identificand si analizand
cerintele Tmpreuna cu echipa dumneavoastra de
proiect, stabilind modelul cel mai potrivit si urma-
rind trecerea lui in exploatare.

CROS este o familie de produse software matura,
aflata in exploatare curentd in foarte multe orga-
nizatii din Romania. Grupul Romstal, Grupul Mo-
bexpert, Grupul Menatwork, Grupul Farmexim,
Blazer Braila, Rombat Bistrita, Electro Alfa Boto-
sani, Electrica Banat si Electrica Dobrogea (grupul
Enel Italia), Apa Nova Ploiesti (Veolia Franta) sunt
doar cateva din companiile ce folosesc CROS.

CRIsoft

MARICON

Instalatii

‘ ‘ De 15 ani ne dezvoltam pe baza
reputatiei create de clientii nostri.
Suntem preferati pentru profesionalism,
onestitate si flexibilitate. , ’

Tnfiintatd in anul 1992, MARICON comercializeaza
instalatii si materiale de constructii, solutii pentru
finisaje (interior si exterior) si materiale de insta-
latii sanitare si termice. O alta divizie a companiei
o constituie echipa de constructii, ce executa lu-
crari de structurd, compartimentari, finisaje, lu-
crari de instalatii termice, sanitare si electrice.

De-a lunqul timpului, MARICON a inregistrat cres-
teri constante care au adus o medie de dezvoltare
anuala de 20%. In ultimii ani compania MARICON a
devenit importator si distribuitor al unor marci
importante din Uniunea Europeana. lar la aceasta
se adauga garantia calitatii fiecarui produs pus in
vanzare.

Astazi, dispune de o retea proprie de patru
magazine in Bucuresti si un depozit central in
Otopeni, ruldnd stocuri de peste 5000 de produse.
Unul dintre principalele obiective ale companiei
MARICON este extinderea retelei de magazine atat
n Bucuresti cat si in tara.

Cei 60 de angajati ai companiei formeaza o echi-
pa solida si dedicata activitatii pe care o intre-

n acelasi timp oferind atat informatii detaliate
cat si consiliere in privinta utilizarii produselor
comercializate.

Viziunea generald de business, profesionalismul si
flexibilitatea de care a dat dovadd MARICON in
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relatiile cu clientii, partenerii si furnizorii, calita-
tea produselor si serviciilor oferite, precum si cul-
tivarea imaginii au contribuit la construirea unei
afaceri prospere aflata in prezent in plina dez-
voltare.

Obiectivele implementarii CROS ERP la Maricon:

> gestionarea integrata a procesului de vanzare
si stocuri (gestiunea stocurilor din punct de ve-
dere contabil si managementul stocurilor pentru
depozite si magazine), pornind de la gestiunea
clientilor si a relatiei cu acestia, a articolelor si
preturilor, gestiunea contractelor si comenzilor,
procesului de livrare si facturare (generare auto-
mata, asocierea de discount-uri conform contrac-
tului si politicii de preturi).

> obtinerea informatiilor in timp real

> disponibilitatea informatiilor pentru analiza afa-
cerii si utilizarea lor in procesul decizional

Beneficii imediate si beneficii pe termen lung
obtinute ca urmare a implementarii solutiei soft-
ware CROS ERP:

® transparenta procesului de gestionare a ma-
gazinelor prin planificarea centralizata a stocurilor
indiferent de numarul de depozite si magazine

® Tmbunatatirea respectarii termenelor de
livrare datorita disponibilitatii mult mai rapide a
informatiei si posibilitatii de a planifica aprovizio-
narea si resursele

® imbunatatirea procesului de gestionare a
preturilor si a politicilor de preturi

@ gestionarea informatiilor legate de agentii de
vanzare, profitabilitate

@ gestionarea relatiei cu clientii, discount-uri pe
client, produs sau promotie si aplicarea automata
a acestora

® utilizarea cardurilor de fidelitate prin acumu-
lare automata de puncte si gestionarea acestora
conform politicii proprii de fidelizare a clientilor

® colectarea automata a informatiilor in conta-
bilitate

® colectarea informatiilor si utilizarea lor in
rapoarte coerente operationale si de management.




