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SUPLIMENT DISTRIBUÞIE RETAIL

CCoommppaanniiiillee  ccuu  aaccttiivviittaattee  ddee  ddiissttrriibbuuþþiiee,,  vvâânnzzaarree  eenn--ggrroossss  ººii

eenn--ddeettaaiill,,  pprriinn  mmaaggaazziinnee  pprroopprriiii  ssaauu  ppaarrtteenneerrii  ((ffrraanncciizzee,,  ccuuss--

ttooddiiii  eettcc)),,  ddeeppoozziittee  pprroopprriiii  ssaauu  cceennttrree  llooggiissttiiccee  aauu  nneevvooiiee  ddee

uunn  mmaannaaggeemmeenntt  eeffiicciieenntt  ººii  iinntteeggrraatt  aall  ttuuttuurroorr  pprroocceesseelloorr::

aapprroovviizziioonnaarree--llooggiissttiiccãã--ssttooccuurrii--ddeeppoozziitt--vvâânnzzaarree  ccuu  rree--

fflleeccttaarree  aauuttoommaattãã  îînn  ppaarrtteeaa  ffiinnaanncciiaarr--ccoonnttaabbiillãã  ººii  rreessuurrssee

uummaannee..

Bazându-se pe o largã experienþã de implementare ºi cunoº-

tinþe practice de business pe acest domeniu, CRIsoft vine cu

o abordare de proiect capabilã sã rãspundã nevoilor ºi exi-

genþelor fiecãrei companii în parte.

� AAssiigguurraarreeaa  uunnuuii  ccoonnttrrooll  ccââtt  mmaaii  bbuunn  aassuupprraa  ccoossttuurriilloorr

llooggiissttiiccee  ccee  aappaarr  ooddaattãã  ccuu  mmuullttiipplliiccaarreeaa  ccaannaalleelloorr  ddee

vvâânnzzaarree  ººii  ddiissttrriibbuuþþiiee

� UUnn  ccoonnttrrooll  mmaaii  bbuunn  aassppuurraa  ssttooccuurriilloorr  ººii  ffuunniizzoorriilloorr  ppeenn--

ttrruu  aa  ccrreeººttee  ddiissppoonniibbiilliittaatteeaa  pprroodduusseelloorr  ººii  ccaalliittaatteeaa

lliivvrrããrriilloorr

� FFiiddeelliizzaarreeaa  mmaaii  bbuunnãã  aa  cclliieennþþiilloorr

� SSuussþþiinneerreeaa  rreellaaþþiiiilloorr  ddee  bbuussiinneessss  ccuu  cclliieennþþiiii  cchheeiiee,,  

� RReeaalliizzaarreeaa  uunneeii  ssttrraatteeggiiii  ppeennttrruu  eevviittaarreeaa  ppiieerrddeerriilloorr

� PPrreevviizziioonnaarreeaa  vvâânnzzããrriilloorr  ppee  bbaazzaa  ooppoorrttuunniittããþþiilloorr  ddee  vvâânn--

zzaarree,,  pprreeccuumm  ººii  aa  ppllaanniiffiiccããrriiii  eeffiicciieennttee  ººii  uurrmmããrriirriiii  aaccttii--

vviittããþþiiii  ddee  vvâânnzzaarree  aa  aaggeennþþiilloorr,,  eettcc

Soluþiile software CROS au referinþe importante în imple-

mentãri pe domeniul distribuþie/ retail/ depozit:

� GGrruuppuull  RRoommssttaall  (Romstal Imex - lider al vânzãrilor de

armãturi ºi instalaþii sanitare ºi de încãlzire din Româ-

nia)

� GGrruuppuull  MMoobbeexxppeerrtt  (producþie mobilã, reþea de maga-

zine, distribuþie)

� LLeemmeett  CCââmmppiinnaa  (producþie mobilier ºi distribuþie prin

magazine proprii ºi partenere)

� GGrruuppuull  FFaarrmmeexxiimm (import ºi distribuþie medicamente)

� GGrruuppuull  RRããddããcciinnii  (distribuþie ºi service auto)

� AAuuttookkllaassss (distribuþie ºi service auto)

� GGrruuppuull  MMeennaattwwoorrkk (import ºi distribuþie materiale de

construcþii ºi finisaje, echipamente pentru instalatii

electrice ºi termice)

� AA&&AA  MMeeddiiccaall  (import ºi distribuþie medicamente)

� PPrroossiiddeerr  IInntteerrnnaattiioonnaall  TTrraaddiinngg  (comerþ cu produse me-

talurgice ºi siderurgice)

si alte companii reprezentative pentru segmentul lor de ac-

tivitate.

((llooggiissttiiccãã  vvâânnzzaarree,,  llooggiissttiiccãã  aapprroovviizziioonnaarree,,  iinntteeggrraarree  ffiinnaanncciiaarr--ccoonnttaabbiilliittaattee))

Sistemul CROS ERP asigurã managementul integrat al activitãþilor de logis-

ticã, aprovizionare, vânzare en-gros ºi en-detail, gestionare preþuri, gestionare

ºi balansare stocuri, contabilitate ºi financiar, urmãrirea costurilor, rapoarte

operative ºi de sintezã.  Avantaje:

• mmaannaaggeemmeenntt  ccoommpplleett  aall  pprroocceessuulluuii  ddee  aapprroovviizziioonnaarree,,  pornind de la ges-

tiunea furnizorilor, preluarea ºi centralizarea comenzilor de aprovizionare,

selecþia furnizorului ºi emiterea comenzilor de aprovizionare, recepþia (can-

titativã, valoricã ºi calitativã) ºi urmãrirea financiarã a relaþiei cu furnizorii. 

• rreeaalliizzaarreeaa  uunneeii  aapprroovviizziioonnããrrii  cceennttrraalliizzaattee,, având astfel posibilitatea de a

aproviziona ºi planifica centralizat stocurile (fãrã a exclude modalitãþile cla-

sice de aprovizionare)

• ggeessttiioonnaarree  iinntteeggrraattãã  aa  pprroocceessuulluuii  ddee  vvâânnzzaarree  ººii  ssttooccuurrii  (gestiunea stocurilor

din punct de vedere contabil ºi managementul stocurilor pentru depozite

mici ºi medii), pornind de la gestiunea clienþilor ºi a relaþiei cu aceºtia, a

articolelor ºi preþurilor, gestiunea contractelor ºi comenzilor, procesul de

livrare ºi facturare (generare automatã, asocierea de discount-uri conform

contractului ºi politicii de preþuri).

• ppoossiibbiilliittaatteeaa  iinntteeggrrããrriiii  ssiisstteemmuulluuii  CCRROOSS  EERRPP  ccuu  ppaallmm--uurrii,,  ppoocckkeett  PPCC--uurrii  care

permit accesarea permanentã de cãtre agenþii de vânzari a stocurilor ºi

transmiterea comenzilor direct în sistem.

• ggeessttiioonnaarreeaa  llooccaaþþiiiilloorr  ddee  ssttooccaarree  pprriinn  aauuttoommaattiizzããrrii  ccuu  cciittiittooaarree  mmoobbiillee  ddee  

ccoodduurrii  ddee  bbaarree  

• ggeessttiioonnaarreeaa  eeffiicciieennttãã  aa  ssttrruuccttuurriilloorr  ddee  aarrttiiccoollee  llaa  vvâânnzzaarree,,  cu generarea

comenzilor pentru articole tip structurã ºi facturarea acestora în pereche

cu livrarea pe componentele articolului tip structurã (colete). 

• oo  mmaaii  bbuunnãã  ppllaanniiffiiccaarree  aa  lliivvrraarriilloorr,, optimizarea ºi simplificarea procesului

de livrare ºi aprovizionare,  gestionarea optimã a investiþiilor ºi un control

foarte bun asupra modului de lucru cu partenerii.

• rraappooaarrttee  ddee  mmaannaaggeemmeenntt  pentru o viziune de ansamblu ºi detaliatã, 

retrospectivã ºi estimativã/previzionatã: 

� aannaalliizzee  ddee  vvâânnzzaarrii  ((vvaalloorriiccee,,  ccaannttiittaattiivvee  ººii  pprroocceennttuuaallee))::  

clienþi / tipuri de clienþi, cantitãþi, produs / grupe de produs

� aannaalliizzãã  ccoommppaarraattiivvãã  vvâânnzzããrrii  vveerrssuuss  ssttoocc

� aannaalliizzãã  ddee  îînnccaassâârrii

� aannaalliizzaa  ccoossttuulluuii  produselor vândute ºi marja brutã/netã

� raportul costurilor fixe ºi variabile versus produse vândute

� rraappoorrtt  ssttaattiissttiicc  al produselor vândute

� etc.

((oorrggaanniizzaarree  ººii  ooppttiimmiizzaarree  aa  ddeeppoozziittuulluuii  iinnddeeppeennddeennttãã  ddee  ccoonnttaabbiilliittaattee))

Prin extensii specifice, soluþiile CROS permit managementul detaliat al 

modului de stocare fizicã pe locaþii (celule) de stocare ºi paleþi. Avantaje:

• urmãrirea eficientã a miºcãrilor fizice în cadrul depozitului

• optimizarea spaþiului de stocare sau/ºi a timpului de livrare

• gestionarea comenzilor de livrare ºi vizualizarea stocului
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