SUPLIMENT DISTRIBUTIE RETAIL

CROS ERP = o solutie cu experientd

de 18 ani pentru distributie /retail /depozit
QOSDEROIT

Companiile cu activitate de distributie, vinzare en-gross si
en-detail, prin magazine proprii sau parteneti (francize, cus-
todii etc), depozite proprii sau centre logistice au nevoie de
un management eficient si integrat al tuturor proceselor:
aprovizionare-logistici-stocuri-depozit-vinzare cu re-
flectare automati in partea financiar-contabili gi resurse
umane.

Bazéindu-se pe o largd experientd de implementare si cunos-
tinte practice de business pe acest domeniu, CRIsoft vine cu
o abordare de proiect capabild si raspundd nevoilor si exi-
gentelor fiecdrei companii in parte.

+ Asigurarea unui control cit mai bun asupra costurilor
logistice ce apar odati cu multiplicarea canalelor de
vénzare si distributie

+ Un control mai bun aspura stocurilor si funizorilor pen-
tru a creste disponibilitatea produselor si calitatea
livririlor

¢ Fidelizarea mai buni a clientilor

+ Sustinerea relatiilor de business cu clientii cheie,

+ Realizarea unei strategii pentru evitarea pierderilor

+ Previzionarea vinzirilor pe baza oportunititilor de van-
zare, precum si a planificirii eficiente §i urmiririi acti-
vititii de vinzare a agentilor, etc

Solutiile software CROS au referinte importante in imple-
mentiri pe domeniul distributie/ retail/ depozit:
= Grupul Romstal (Romstal Imex - lider al vanzirilor de
armdturi si instalatii sanitare si de incilzire din Roma-
nia)
= Grupul Mobexpert (productie mobild, retea de maga-
zine, distributie)
= Lemet Cimpina (productie mobilier si distributie prin
magazine proprii si partenere)
= Grupul Farmexim (import si distributie medicamente)
= Grupul Ridicini (distributie si service auto)
» Autoklass (distributie si service auto)
= Grupul Menatwork (import si distributie materiale de
constructii si finisaje, echipamente pentru instalatii
electrice si termice)
u A&A Medical (import si distributie medicamente)
= Prosider International Trading (comert cu produse me-
talurgice si siderurgice)
si alte companii reprezentative pentru segmentul lor de ac-
tivitate.
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CRIsoft

Programe care gindesc

(organizare si optimizare a depozitului independenta de contabilitate)
Prin extensii specifice, solutiile CROS permit managementul detaliat al

modului de stocare fizica pe locatii (celule) de stocare si paleti. Avantaje:

= urmarirea eficienta a miscarilor fizice in cadrul depozitului
= optimizarea spatiului de stocare sau/si a timpului de livrare
= gestionarea comenzilor de livrare si vizualizarea stocului

CROS ERP

(logistica vanzare, logistica aprovizionare, integrare financiar-contabilitate)
Sistemul CROS ERP asigura managementul integrat al activitatilor de logjs-

tica, aprovizionare, vanzare en-gros si en-detail, gestionare preturi, gestionare
Si balansare stocuri, contabilitate si financiar, urmarirea costurilor, rapoarte
operative si de sinteza. Avantaje:

management complet al procesului de aprovizionare, pornind de la ges-
tiunea furnizorilor, preluarea si centralizarea comenzilor de aprovizionare,
selectia furmnizorului si emiterea comenzilor de aprovizionare, receptia (can-
titativa, valorica si calitativa) si urmarirea financiara a relatiei cu furnizorii.
realizarea unei aprovizionari centralizate, avand astfel posibilitatea de a
aproviziona si planifica centralizat stocurile (fara a exclude modalitatile cla-
sice de aprovizionare)
gestionare integrata a procesului de vanzare si stocuri (gestiunea stocurilor
din punct de vedere contabil si managementul stocurilor pentru depozite
mici si medii), pornind de la gestiunea clientilor si a relatiei cu acestia, a
articolelor si preturilor, gestiunea contractelor si comenzilor, procesul de
livrare si facturare (generare automata, asocierea de discount-uri conform
contractului si politicii de preturi).
posibilitatea integrarii sistemului CROS ERP cu palm-uri, pocket PC-uri care
permit accesarea permanenta de catre agentii de vanzari a stocurilor si
transmiterea comenzilor direct in sistem.
gestionarea locatiilor de stocare prin automatizari cu cititoare mobile de
coduri de bare
gestionarea eficienta a structurilor de articole la vanzare, cu generarea
comenzilor pentru articole tip structura si facturarea acestora in pereche
cu livrarea pe componentele articolului tip structura (colete).
0 mai buna planificare a livrarilor, optimizarea si simplificarea procesului
de livrare si aprovizionare, gestionarea optima a investitiilor si un control
foarte bun asupra modului de lucru cu partenerii.
rapoarte de management pentru o viziune de ansamblu si detaliata,
retrospectiva si estimativa/previzionata:

o analize de vanzari (valorice, cantitative si procentuale):

clienti / tipuri de clienti, cantitati, produs / grupe de produs

o analiza comparativa vanzari versus stoc

O analiza de incasari

O analiza costului produselor vandute si marja bruta/neta

O raportul costurilor fixe si variabile versus produse vandute

O raport statistic al produselor vandute

O etc.
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